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Bei unserem Mandanten handelt es sich um einen der fihrenden Energiekonzerne in Deutschland und Europa.
Interessant ist nicht nur der Konzern, sondern die dahinterstehende Investorengruppe mit einem Kapitalvolumen
von rund 50 Milliarden Euro und Investments in Gesamteuropa, den USA und Asien.

Sie haben einschlagige Vertriebserfahrung im Energiebereich B2B und B2C und verstehen es, ein Team passend
mitzunehmen und dynamisch weiterzuentwickeln.

Sie wollen bei einem der Marktfiihrer arbeiten und neue vertriebliche Akzente setzen? Wir freuen uns auf das
Gesprach mit Ihnen!

Profil

e Disziplinarische Leitung eines Teams mit 4 Mitarbeitern, 2 weitere Stellen sind freigegeben
e Erstellung und Umsetzung einer Vertriebsstrategie in direkter Linie zum CFO, in enger Zusammenarbeit mit der
Abteilung Eigenhandel und Contracting
¢ Management von Eingangskanalen fur Interessenten B2B und B2C
e Verantwortung fiir Performance und Qualitét der Vertriebsprozesse von der Kundenanfrage bis zur
Vertragserstellung sowie fiir die Betreuung der Bestands- und Neukunden
o Angebote und Preiskalkulationen fiir alle B2B und B2C Kundensegmente tber die gesamte Produktpalette
o Fuhren von Vertragsverhandlungen, Erstellung von Vertrédgen
o Aktives Key Account Management
e Ubergeordnete Projektleitung zu Sonderthemen der Holding
e Verantwortung fur die Qualitat und Aktualitéat von Kunden- und Vertragsdaten in den dafur bereitgestellten
Systemen.
e Verantwortung fur die Entwicklung neuer Vertriebsprodukte und die Pflege des bestehenden Produktkatalogs
e Erfolgreiches Schnittstellenmanagement
o Aktives Prozessmanagement, Nachhalten von Straffungs- und Automatisierungsmaoglichkeiten
e  Weiterentwicklung IT Systeme und Mitwirkung bei der Digitalisierung

Anforderungen

e Studium der Betriebswirtschaftslehre oder vergleichbarer Studiengang und / oder kaufménnische Ausbildung

e Gute energiewirtschaftliche Kenntnisse

e Mindestens 5-8 Jahre Berufserfahrung im Energiebereich, gestandene Vertriebs- und Filhrungspersonlichkeit

e Wir sind offen fiir einen Senior mit entsprechender Personlichkeit, der bereits als Teamleiter oder Stellvertreter
einschlagige Erfahrung mitbringt, fur den eine Abteilungsleitung der nachste berufliche Schritt ist.

e  Sehr gute Kommunikationsfahigkeiten, hohes Verhandlungsgeschick

¢  Gute Analyse- und Problemlésungskompetenz

e Sehr selbsténdige und proaktive Arbeitsweise

Wir haben |hr Interesse geweckt?
Dann freuen wir uns auf ein weiterfilhrendes Gesprach mit Ihnen! Nehmen Sie zu uns Kontakt auf, wir lassen
Ihnen umgehend Terminmaoglichkeiten fir ein erstes, ausfihrliches Telefonat zukommen.

Frankfurt Disseldorf Munchen
Taunustor 1 Kdnigsallee 2b BergwerkstraRe 2a
60310 Frankfurt 40212 Dusseldorf 83714 Miesbach
Telefon: 069 - 77 033 692 Telefon: 0211 - 83 68 949 Telefon: 08025 - 92 79 998

eMail: kontakt@vietenconsulting.de



